Konec slevovych akci v Cesku. Prvni obchodni fetézec
s nimi kon¢i. Ukazalo se, jak moc skodi
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Asi bychom nenasli Zzddnou jinou zemi, ve které by byly slevové akce
tak moc oblibené, jako pravé v Ceské republice. Lidé tu maji neustale
pocit, Ze timto zptisobem mohou uSettit znacné penize a Ze slevy jim
davaji moznost, jak vydélat na tkor obchodnich retézei, kteri si takto
podle vS§eobecného presvédceni snizuji marze a zisk.

Skodlivé slevy

Jenze ono je to preci jen trochu slozitéjsi, a jak uz to tak byva, velké
spolecnosti jsou pred obycejnymi zakazniky napred. Naopak, slevové
akce jsou jejich marketingovym prostredkem, jak prilakat co mozna
nejvice lidi a prodat co nejvétsi mnozstvi zbozi. A skutecné se u toho
nepripravuji o mozny zisk, ba pravé naopak.
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Jak se totiz ukazuje, retézce s takto masivnimi slevami, jaké probihaji
v Cesku, dopredu poéitaji pfi cenotvorbé. Jednoduse tu tak mame
vysoce nadsazené standardni ceny, ze kterych se potom snadno
sundavaji desitky procent. JenZe teprve poté, co se tak stane, si
vlastné nakoupite za normalni cenu. Tedy takovou, kterou maji treba
v Polsku nebo Némecku zcela standardné.

Jde pouze o vyspélost daného trhu, ktera v Ceské republice bohuzel
neni velka. A proto mohou obchodnici toto kouzlo neustéle opakovat
a ono porad funguje. Ted uz se ale ledy dost mozna skutecneé zacaly
lamat. Na svédomi to ma skutecnost, ze v lonském roce to obchodni

retézce prehnaly se zdrazovanim a mnozi se vyjeli podivat za hranice,
jak se nakupuje tam. A zjistili, Zze u sousedt skute¢né nakoupi levnéji,
aniz by kazda druha véc byla v akei.
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Vyhodné pro vsechny
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Navic tu mame prvni vlastovky znacici, Ze uz i cesky trh by se mohl
posunout preci jen dale. Jak totiz uvedl oblibeny retézec Makro, v
jeho pripadé dochéazi ve véci cenovych akei k velkym zménam.
Postupné od nich chce ustupovat a omezovat je. Vlastneé také
priznava, ze to celé byla jen hra, kdyz dale uvadi, Ze chce nabizet

dlouhodobé nizké ceny, které nebudou vyhodné pouze v té které akci.

Doufejme, Ze budou nasledovat i dalsi obchodni fetézce. Naznaky tu
jsou. Nékteré uz opoust€ji tak oblibené tisténé letaky, které byly pro
mnohé zakladem cenovych akei. Chtéji se také soustredit vice na
individualni nabidky a vyuzivat modernich technologii. Snad to vse
povede k tomu, Ze si nakonec vSichni nakoupime levnéji, aniz

bychom museli obchazet pét obchodii a vybirat jednu slevu po druhé.
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Nenechte si ujit
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